
Herausforderungen für energievertriebe 
durcH das intelligente Messwesen

• Welche Unternehmensbereiche sind invol-
viert bzw. zu involvieren?

• Welche Produkte und Tarifmodelle sind vor-
stellbar bzw. sollten konzipiert werden?

•	Mit	 welchen	 Partnern	 sind	 Kooperationen	
zu	beidseitigem	Erfolg	möglich?

Hierzu dienen verschiedene Analysewerkzeu-
ge	 sowie	Machbarkeitsstudien,	 um	 künftige	
Schritte	zu	 identifizieren.	Ein	Leitfaden	steht	
als	 eines	 der	 Ergebnisdokumente	 anschlie-
ßend	 für	 die	 weitere	 Umsetzung	 zur	 Verfü-
gung.

Eine Vielzahl von Werkzeugen zur Bewer
tung der Lage
Sie	 erhalten	 im	Nachgang	 zu	 der	 Veranstal-
tung	die	vollständigen	Workshop-Unterlagen	
und	auf	Anfrage	eine	individuell	erstellte	Kurz-
analyse	über	konkreten	Handlungsbedarf.

•	 Aufnahme	 und	 fachliche	 Bewertung	 der	
Prämissen

•	„Realitätscheck“	der	Rolloutplanung
•	Sammlung	und	Evaluation	von	Risiken
•	 Darstellung	 der	 aktuellen	 regulatorischen	
und	wettbewerblichen	Situation

•	 Formulierung	 defensiver	 und	 offensiver	
Strategien

•	 Identifizierung	 von	 bedeutsamen	Kunden-
gruppen

•	Herausarbeiten	einer	übergeordneten	Stra-
tegie	von	Netz	und	Vertrieb

Haben Sie Fragen oder wünschen Sie noch 
detaillierte Informationen, so wenden Sie 
sich bitte an uns!

Der verzögerte Start in das intelligente 
Messwesen kann dem Lieferant egal sein? –
Weit gefehlt!
Auch	 wenn	 sich	 die	 Marktentwicklung	 im	
intelligenten	 Messwesen	 aktuell	 verzögert,	
können	Lieferanten	die	wertvolle	Zeit	nutzen,	
sich neu aufzustellen.
In einem Workshop erarbeitet konsekwent 
gemeinsam	 mit	 Ihnen,	 was	 die	 Neuerun-
gen	des	 intelligenten	Messwesens	 für	 einen	
Energievertrieb	 bedeuten,	 bei	 gleichzeitiger	
Berücksichtigung	 der	 Anforderungen	 des	
Netzes.
Der	 Fokus	 liegt	 auf	 einer	 strategischen	 Be-
wertung	der	Situation	sowie	dem	Eingrenzen	
von	Handlungsfeldern	und	potentiellen	End-
kundenangeboten.

Was tun Netz und Lieferant nach der Markt
erklärung?
Bewusst	soll	das	Kalkül	des	Lieferanten	dem	
des	 Netzbetreibers	 gegenübergestellt	 wer-
den,	 um	 das	 sich	 ergebende	 Spannungsfeld	
zu beleuchten.
Ziel	ist	es,	eine	übergeordnete	Strategie	abzu-
leiten	und	etwaige	Unsicherheiten	klar	zu	be-
nennen,	 auch	wenn	 sich	der	Markt	deutlich	
langsamer	entwickelt,	als	zunächst	vermutet.
Sind	die	grundsätzlichen	strategischen	Über-
legungen	getroffen	worden,	unterstützt	kon-
sekwent	Sie	bei	der	praktischen	Umsetzung.
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Christoph Leitner

Christoph	 Leitner	 weist	mit	 zahlreichen	 Sta-
tionen	 in	 Deutschland	 und	 dem	 Ausland	
langjährige	Erfahrungen	 in	der	Beratung	der	
Energiewirtschaft	auf.	 	Methodenkompetenz	
mit allen klassischen Analysetools sowie das 
kritische	 Hinterfragen	 erprobter	 Strategien	
dienen	dazu,	den	verschiedenen	Marktrollen	
Risiken	 und	 Chancen	 neuer	 Entwicklungen	
aufzuzeigen.	 Christoph	 Leitner	 ist	 als	 Senior	
Consultant der konsekwent GmbH derzeit 
besonders	 auf	 Seiten	 der	 Energievertriebe	
sowie	 im	Rahmen	von	 Innovations-	und	For-
schungsprojekten	aktiv.

 Carl Axel v. Wachtmeister

Carl	Axel	v.	Wachtmeister	verfügt	über	mehr-
jährige	Berufserfahrung	 in	der	Beratung	mit	
Schwerpunkt	 intelligentes	 Messwesen,	 Pro-
jektmanagement	 und	 Personal.	 Seit	 einiger	
Zeit	 liegt	 sein	 Fokus	 insbesondere	 auf	 dem	
Rollout	von	intelligenten	Messsystemen,	den	
zugrunde	 liegenden	 Wirtschaftlichkeitsbe-
trachtungen	 und	 der	 optimalen	 Umsetzung	
innerhalb	 der	 betrachteten	 Organisationen.	
Außerdem	entwickelt	er	Ansätze	für	die	künf-
tige	 Laststeuerung	 (CLS-Management)	 und	
neue	 Endkundenprodukte	 für	 Energie-Liefe-
ranten.

konsekwent GmbH 

Die	konsekwent	GmbH	ist	eine	der	führenden	
Strategie-	 und	 Managementberatungen	 für	
den	 Energiesektor.	 Unser	 Ziel	 ist	 es,	 Unter-
nehmen	bei	der	digitalen	Transformation	zu	
unterstützen.	
Von	 unseren	 Standorten	 Ratingen	 (bei	 Düs-
seldorf)	und	Berlin	betreuen	wir	Kunden	auf	
nationaler	und	internationaler	Ebene	in	Neu-
orientierungs-	 und	 Veränderungsprozessen.	
In	unseren	Projekten	legen	wir	Wert	auf	ana-
lytisches	und	methodisches	Vorgehen.	Unser	
wissenschaftlicher	Anspruch	zeigt	sich	in	der	
Qualität	unserer	Arbeitsergebnisse.	Umsetz-
bare	 Lösungen	 für	 Ihr	 Unternehmen	 stehen	
im	Mittelpunkt.	
Wir	arbeiten	erfolgreich	mit	Mitarbeitern	al-
ler	 Ebenen	 Ihres	Unternehmens	 zusammen.	
Dabei	behalten	wir	den	Überblick	und	unter-
stützen	 Sie	 mit	 Erfahrung,	 Kompetenz	 und	
Engagement.			

Nähere Informationen 

Für	Fragen	oder	Wünsche	nach	
detaillierten	 Informationen	
stehen	 wir	 gerne	 zur	 Verfü-
gung!	 Bei	 Bedarf	 nach	 Refe-
renzen	nennen	wir	Ihnen	gerne	
Ansprechpartner aus bereits 
durchgeführten	Projekten.

Sprechen	Sie	uns	an,	damit	wir	
einen	Workshop	genau	auf	Ihre	
Anforderungen	 zuschneiden	
können!

Workshop [02]
Termine:	nach	Vereinbarung
Kosten:	auf	Anfrage

Anmeldung und Information 
unter info@konsekwent.com

Wir	freuen	uns	auf	Sie!

Carl Axel v. Wachtmeister
Strategie-	&	Managementberater
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